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POPULAIR Voetbalreisbureau organiseert voor 115 prof- en amateurclubs

Voetbaltripjes op maat

Roda JC is in Malaga onder-
gebracht door een bedrijf
dat gespecialiseerd is in het
organiseren van trainings-
kampen. De naam: Trai-
ningskampen.nl. Logischer
kan eigenlijk niet.

door Rob Sporken

ehoedzaam navigeert Tim
van Ammelrooy zijn huur-
auto over een smal wegge-
tje langs een diep ravijn in
de bergen even buiten Estepona.
Plaats van bestemming is het bijna
onvindbare trainingsveld van NEC,
dat net als Roda JC in Zuid-Spanje
verblijft, en net als Roda de organi-
satie van het trainingskamp in han-
den heeft gelegd van het bedrijf
Trainingskampen.nl. Het voetbal-
reisbureau uit Hendrik-Ido-Am-
bacht heeft deze winter 115 clubs
ondergebracht in binnen- en bui-
tenland. Meer dan 95 procent van
het klantenbestand bestaat uit ama-
teurvoetbalverenigingen, van kapi-
taalkrachtige hoofd- tot bescheiden
zesdeklassers. ,,Op dat gebied heb-
ben we een groot marktaandeel”,
aldus Van Ammelrooy. ,,Bij de
profs is het lastiger, omdat BVO’s
vaak een reisbureau als sponsor
hebben. Wij moeten het echt heb-
ben van de amateurs, een profclub
is de slagroom op de taart en goed
voor ons imago. Het kan nooit
kwaad als je kunt zeggen dat je
Ajax hebt ondergebracht in Portu-
gal.”
Van Ammelrooy biedt zijn klanten
een totaalpakket aan. ,Een trai-
ningskamp is meer dan een hotel
en een vlucht boeken. Dat kan te-

wintertrainingskampen

Roda JC was diktevreden over het verblijf in Malaga, dat was georganiseerd

genwoordig iedereen via internet.
Je ziet vaak dat sommige clubs het
onderschatten. Het is heel belang-
rijk om goede contacten te hebben.
Ik werk samen met partners in het
buitenland. Die weten precies waar
je het beste terecht kunt om te trai-

nen of om een goede tegenstander
voor een oefenduel te vinden.”

In het hotel van Roda meldt zich
een delegatie van Rijnsburgse
Boys. De hoofdklasser heeft alles
zelf geregeld en zit met de handen
in het haar nu het trainingsveld
kwalitatief ondermaats. ,De voor-
zitter heeft me een paar keer ge-
beld met de vraag of ik iets voor
hem kan regelen. Ik wil best voor
die club een trainingsveld zoeken,
maar het mag nooit ten koste gaan
van mijn huidige klanten.”

Niet alleen amateurclubs die alles
zelf proberen te regelen worden ge-
confronteerd met vervelende ver-
rassingen. Heracles bijvoorbeeld be-
leefde een dramatisch trainings-
kamp in Zuid-Spanje. ,,Toen ik
hoorde waar Heracles ging trainen,
wist ik dat het mis kon gaan. Dat
veld heeft namelijk geen drainage.
Als gevolg van de zware regenval

hebben ze nauwelijks iets kunnen
doen. Door mijn contacten hier
weet ik precies waar je een club
wel en vooral ook niet moet stal-
len. In Nederland liggen overal per-
fecte accommodaties, hier is

dat toch anders. Als gespe-
cialiseerd voetbalreisbu-
reau hebben wij de
knowhow die een ge-
woon reisbureau niet
heeft.”

De reden waarom
toch veel clubs op
eigen houtje afrei-
zen naar het {
buitenland
heeft te
maken
met
de fi-
nanc
ién.
nZe

door Trainingskampen.nl van Tim van Ammelrooy (foto onder). foto’s ProShots

denken dat wij het niet goedkoper
kunnen aanbieden, maar dat is een
misvatting. Doordat wij in volume
inkopen, zakt de prijs. Onze kracht
is dat we elke club met elk budget
kunnen onderbrengen. Van een
eenvoudige jeugdherberg tot
een vijfsterrenhotel.”
Nadat Van Ammelrooy heeft
gecontroleerd of bij NEC alles
naar wens is, rijdt hij het naar
het spelershotel. Even checken
of de lunch in orde is en
een bus regelen
Voor een uitstap-
je die middag.
,NEC had een
paar dagen
een aantal
sponsors bij
zich. Dan
neemt
het werk
voor ons

toe. Die mensen willen een mooie
golfbaan, een huurauto, een reser-
vering in het chicste restaurant van
Marbella, noem maar op.”

De duim van de Nijmeegse elftallei-
der gaat omhoog, alles is in orde.
Snel een hapje eten en vervolgens
terug naar het 100 kilometer verder-
op geleden resort van Roda. ,Dit is
natuurlijk een piekmoment, je
bent in deze periode de hele dag
op pad. De meeste zaken heb je
van tevoren al geregeld, maar ook
voor onvoorziene omstandigheden
moet je klaar staan. Als van het ene
op het andere moment een speler
wordt aangetrokken, moet ik er-
voor zorgen dat hij zo snel moge-
lijk hierheen kan komen. Dan regel
ik een ticket, haal hem op het vlieg-
veld op en lever hem af'in het ho-
tel.”

Nog een paar dagen en alle klanten
zijn weer terug op hun thuisbasis
in Nederland. ,,Mensen denken wel
eens dat ik dan een paar maanden
niets te doen heb. Maar dadelijk be-
gint het werk voor de trainingskam-
pen tijdens de voorbereiding op de
nieuwe competitie. Vijf jaar gele-
den gingen amateurclubs niet naar
het buitenland, nu zie je het steeds
meer. Ook omdat het financieel
haalbaar is. Het is geen geheim dat
tophoofdklassers meer middelen
hebben dan menige eerstedivisio-
nist.”



